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TIPS VOOR EEN 

SUCCESVOLLE 

VERKOOP VAN 

UW WONING

Het verkopen van een woning is een belangrijke 
en bijzondere stap. Een goede voorbereiding 
helpt om uw huis op de best mogelijke manier 
te presenteren aan potentiële kopers. In dit 
document delen wij waardevolle tips om uw 
woning verkoopklaar te maken.

Van het opruimen en stylen van ruimtes tot 
slimme financiële voorbereidingen, alles draagt 
bij aan een succesvolle verkoop. Met deze 
richtlijnen zorgen wij ervoor dat uw woning 
opvalt en vergroten wij de kans op een verkoop 
tegen de beste prijs.



1. OPRUIMEN EN ONTSPULLEN

2. BRENG DE ENERGIEKOSTEN

IN KAART

Een opgeruimd huis oogt ruimer en helpt kopers zich beter voor te stellen hoe zij er kunnen wonen. 
Het is verstandig om overbodige spullen te verwijderen, vooral persoonlijke items zoals foto’s en 
souvenirs. Zorg ervoor dat vloeren vrij zijn van obstakels en minimaliseer het aantal meubels. Een 
luchtige, neutrale indeling straalt rust en ruimte uit.

Extra tip: Berg losse spullen op in manden of dozen en zet deze tijdelijk uit het zicht.

Duurzaamheid speelt een steeds grotere rol voor kopers. Het is daarom belangrijk om een actueel 
energielabel te hebben en inzicht te geven in de gemiddelde energiekosten van uw woning. Als u 
recent hebt geïnvesteerd in isolatie, zonnepanelen of een warmtepomp, is het goed om dit duidelijk 
te benoemen.



Daglicht draagt bij aan de uitstraling van een woning. Laat zoveel mogelijk licht binnen door 
gordijnen en luxaflex open te houden. Spiegels kunnen helpen om het licht te versterken en 
kamers ruimer te laten lijken. In donkere hoeken kan sfeerverlichting zorgen voor een warme 
en uitnodigende sfeer.

Kleine gebreken kunnen een negatieve indruk achterlaten. Een piepende deur, een losse 
plint of een beschadigde muur lijkt misschien onbelangrijk, maar kan bepalend zijn voor de 
eerste indruk. Door deze zaken vooraf te herstellen, wordt de woning aantrekkelijker voor 
kopers.

• Verf de voordeur voor een frisse uitstraling.
• Werk scheuren en gaten in muren bij.
• Los piepende scharnieren of klemmen op.

3. DAGLICHT VERKOOPT! 

4. KLEINE REPARATIES



5. ZORG VOOR EEN OVERZICHT 

VAN VASTE LASTEN

6. VERGEET DE TUIN NIET!

7. IS JOUW HUIS AL FOTOKLAAR?

Naast de verkoopprijs willen kopers graag weten welke vaste lasten zij kunnen verwachten, 
zoals gemeentelijke belastingen, VvE-bijdragen en onderhoudskosten. Een duidelijk overzicht 
hiervan wekt vertrouwen en helpt bij het nemen van een beslissing.

Een goed verzorgde tuin draagt bij aan de algehele uitstraling van de woning. Het verwijderen 
van onkruid, maaien van het gras en toevoegen van fleurige planten kan het verschil maken. 
Een verzorgd terras met een bistroset of kussens zorgt voor een uitnodigende sfeer.

De eerste kennismaking met een woning vindt vaak online plaats. Daarom is het belangrijk 
dat de woning fotogeniek is. Een stylist of fotograaf kan adviseren over de beste indeling en 
belichting voor een optimale presentatie.



Voor een succesvolle verkoop is een 
professionele makelaar van grote waarde. 

Wij begeleiden u bij elke stap, van het 
bepalen van een realistische vraagprijs tot 
het organiseren van bezichtigingen.

8. LAAT HET

VERKOPEN MAAR

BEGINNEN!



SUCCESVOL VERKOPEN

BEGINT MET EEN GOEDE 

VOORBEREIDING.
Wij helpen u graag verder.

KENNISMAKEN


